
Individuelle und unabhängige 
Beratung bei Niederlassung, 
Praxisübergabe, Praxisführung

Herausgeber:

Bayerische 

Landeszahnärztekammer (BLZK)

Flößergasse 1 

81369 München

Telefon 089 230211-0 

Fax 089 230211-128

blzk@blzk.de

www.blzk.de 

www.kzvb.de

facebook.com/BLZK.KZVB 

www.eazf.de

facebook.com/eazfakademie

Stand: 2021

Expertenwissen und Rüstzeug für  
Ihre Praxis 

Persönliche Termine nach Vereinbarung  
in München, Nürnberg und Regensburg. 
Beratung auch telefonisch oder online  
per Zoom möglich.
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Die eigene Zukunft aktiv gestalten

„Das Beratungsgespräch zur Existenz- 
gründung hat uns sehr geholfen. Sowohl bei 
grundsätzlichen Fragestellungen zur Praxis-
größe, Zimmeranzahl und der damit verbun-
denen Effektivität in der eigenen Praxis als 
auch in der Analyse von Praxiszahlen. Sehr  
professionelle Beratung und ehrliche  
Einschätzung! Vielen Dank!“

Elisabeth K. und Maria H., Gründung einer BAG

„Vielen Dank für Ihre Zeit und das zielführende 
Beratungsgespräch. Sie haben mich in
Ansichten bestätigt, Unsicherheiten geklärt 
und mir mit strukturierter Gesprächsführung, 
Expertise und klarem Dialog sehr weiter-
geholfen. Vor allem wurden von Ihnen  
Einblicke gegeben und Kontakte für die  
verschiedensten Themengebiete vermittelt. 
Ich bin sehr beflügelt aus diesem Treffen  
gegangen und konnte gleich am nächsten Tag 
gut vorbereitet und strategisch durchdacht in 

die Verhandlungen einsteigen.“

Dr. Julia S., Übernahme einer Einzelpraxis

„Vielen Dank für eine sehr kompetente,  
informative und äußerst aufschlussreiche  
Praxisabgabe-Beratung. Kann man jedem  

Verkäufer nur empfehlen – gut investierte Zeit!“

Dr. Horst R., Praxisabgabe



Unsere Erfahrung für Ihren Erfolg

Das Beratungsgespräch bezieht alle  
relevanten Bereiche einer erfolgreichen  
Praxisgründung, -entwicklung oder  
-übergabe mit ein: 

 � Betriebswirtschaftliche Fragen

 � Steuerliche und rechtliche Fragen

 � Wahl der Rechtsform für die Berufs- 
ausübung

 � Einschätzung zur Praxisbewertung

 � Businessplan und Praxisfinanzierung

 � Überlegungen zum Personalkonzept

 � Umfang des erforderlichen Versicherungs-
schutzes und Analyse bestehender  
Versicherungen

 � Praxismarketing und Praxismarke

 � Umsetzung von QM, Arbeitssicherheit  
und Hygienemanagement (BuS-Dienst  
der BLZK)

 � Externe Abrechnung 
 

Zur Vertiefung empfehlen wir die Nieder- 
lassungs- und Praxisabgabeseminare der 
BLZK und der Kassenzahnärztlichen  
Vereinigung Bayerns (KZVB) sowie das  
modular aufgebaute Betriebswirtschaftliche 
Curriculum der eazf, Fortbildungsakademie 
der BLZK, mit dem unternehmerische  
Kompetenzen geschult werden. 

Beratung durch das ZEP: 
Individuell und unabhängig

Wo kann ich mich bei Niederlassung oder 
als Zahnarzt mit eigener Praxis in  
betriebswirtschaftlichen, steuerlichen 
und rechtlichen Belangen orientieren? 

Wie mache ich meine Praxis fit für die  
anstehende Übergabe?  

Wo erhalte ich eine seriöse und belast-
bare Praxisbewertung, wenn es um die 
Gründung oder die Übergabe einer  
Zahnarztpraxis geht? 

Was tun, wenn ich keinen Nachfolger 
finde und die Praxis schließen muss?

Zu diesen und anderen Fragen rund um das 
Praxismanagement bietet das ZEP Zentrum 
für Existenzgründer und Praxisberatung 
der Bayerischen Landeszahnärztekammer 
(BLZK) eine professionelle und vor allem  
unabhängige Beratung an.

„Lassen Sie sich frühzeitig im ZEP beraten:  
Vereinbaren Sie einen Termin!“

Das ZEP wurde 2018 von der Bayerischen 
Landeszahnärztekammer (BLZK) gegründet.
 

Das Beratungskonzept des ZEP

Das ZEP bietet eine umfassende individuelle 
Erstberatung zu Ihren Fragen rund um die  
geplante Niederlassung, Praxisabgabe oder 
zur Praxisführung. 

 
Das dürfen Sie von uns erwarten:

 � Kostenfreies Erstgespräch zu Ihrem  
individuellen Projekt

 � Lotsenfunktion: Analyse des weiteren 
Beratungsbedarfs durch Steuerberater, 
Rechtsanwälte sowie zu praxisbezogenen 
Dienstleistungen (Abrechnungsservice, 
QM-Betreuung, Praxismarketing etc.)

Planen Sie die Beratung idealerweise neun 
bis zwölf Monate vor der Existenzgründung 
oder Praxisabgabe ein – in jedem Fall vor 
verbindlichen Entscheidungen oder dem  
Abschluss von Verträgen. 


